
PLUS管理システム
〈顧客・商談・売上・作業 管理システム〉

～情報の一元管理をしませんか～

情報を一元管理することにより、業務の効率化を実現し、ムダを省き、作業コスト軽減を実現します。

また、求めた情報にアクセスが容易になり、データ処理の迅速化が図れます。各担当者からの情報伝達ミスを

削減し、正確な情報を入手できるようになります。

全社員で情報を共有する事ができますので「見える化」につながります。

Excelで別々に管理あるいは個人ごとに管理していたファイルを、Accessにより統合し、連動させたシステムに

しました。

自社で10年以上に渡り利用していたAccessで作成した管理システムをお客様にも使っていただきたいと考え

新たに機能を追加し、リリースする事にしました。



商談管理

案件登録としてキーワード、分類、登録日、ランク(受注可否)が入力できます。案件に対する商談履歴の

入力もでき、いつ、だれが、だれと、何をしたかなどが入力できます。

フォルダー作成機能も付いていますので、作成したフォルダーに、図面、CADデータ、材料、見積、メモなどを

入れておけますので、リピート時の情報収集に時間を費やす必要がありません。

売り上げ管理

案件で「受注」となったものがこちらに移行されます。受注金額、粗利、受注日、納品日、入金予定日、入金日、

伝票の発行チェックなどができます。入金の消しこみにも対応しています。

種々な集計に対応していますので、月毎、四半期毎、あるいはお客様毎などで集計をとる事も可能です。

作業管理

「受注」となった要件の作業履歴の入力ができます。いつ、だれが、どの設備で何の作業をしたかなどが

入力できますので作業日報として使うことが可能です。これにより作業の進捗が容易に確認できます。
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顧客管理

会社名、住所などの基本情報の他、インボイス番号、締め支払い、社員の登録、メールアドレスなどの

入力ができます。


